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Die Verlags- und Medienberatung

Unser Beratungsansatz

Machen Sie Ihr Unternehmen zukunftssicher!

Unternehmerische Entscheidungen finden in einer Welt permanenten Wandels
statt. Erfolgreiche Unternehmensführung sieht sich neuen Herausforderungen
gegenüber, für die weder Entscheidungen aus "dem Bauch" noch traditionelle
Managementmethoden auf Basis von Vergangenheitszahlen und -fakten allein
ausreichen. Vielmehr gilt es, zukünftige Entwicklungen v.a. in Bezug auf Märkte,
Kunden und Wettbewerber so frühzeitig wie möglich zu erkennen, um notwendige
Schritte zur Verwirklichung sich bietender Chancen bzw. zur Verhinderung der
Fortsetzung bestehender Schwächen einzuleiten.

Von der strategischen Planung bis zur erfolgreichen Umsetzung

Oberbegriff für dieses zukunftsorientierte Handeln ist strategische Planung. Um im
Unternehmen in einen solchen Planungsprozess eintreten zu können, müssen
Visionen entwickelt und Ziele definiert werden. Um die Erreichbarkeit dieser Ziele
beurteilen zu können, müssen zukünftige Rahmenbedingungen untersucht und
Märkte und Zielgruppen sowie deren Bedürfnisse auf ihre Entwicklung hin überprüft
werden. Im Zentrum der Analyse stehen Kunden und deren Bedürfnisse.
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Aber nicht allein die aus dem Prozess resultierenden Entscheidungen machen den
Erfolg aus, sondern dieser wird nur dann eintreten, wenn auch das Unternehmen
und seine Führungskräfte und Mitarbeiter entsprechend darauf vorbereitet und
eingestellt sind. Deshalb arbeiten wir team- und prozessorientiert und achten stets
darauf, alle Beteiligten in den Entscheidungs- und Umsetzungsprozess zu
integrieren.

Unsere Beratung unterstützt Sie bei der Zukunftssicherung

Im Mittelpunkt unserer Beratungsleistungen steht der auf Markt- und
Kundenanalysen basierende, strategische Planungsprozess, und zwar unabhängig
davon, ob es sich um die Gesamtunternehmensstrategie oder die einzelner
Teilbereiche handelt.

Ausgangspunkt des Beratungsprozesses kann z.B. ein Startworkshop sein: Dieser
dient zur Beschreibung der Ist-Situation und zur Beschäftigung mit der Zukunft und
mündet in die Festschreibung konkreter Maßnahmen zur Erreichung der
vereinbarten Ziele. Außerdem dient er aber auch dem gegenseitigen Kennenlernen
von Unternehmen und Beratern, denn wir bieten auch Umsetzungsbegleitung an.

Unsere Beratungsmethodik

Kunden-, team- und prozessorientiert verstehen wir uns als fachlich versierter
Impulsgeber und Moderator, der Entscheidungs-, Veränderungs- und
Umsetzungsprozesse in Gang setzt und zum Erfolg führt.

Unser Leistungsversprechen

Effizient, nachhaltig und fachlich versiert unterstützen wir unsere Kunden dabei, die
richtigen Entscheidungen zu treffen und umzusetzen.

Umfassendes Beratungsnetzwerk

Den differenzierten Beratungsbedürfnissen unserer Kunden werden wir dabei durch
ein umfassendes Netzwerk von Spezialisten gerecht, die wir überall dort gezielt in
den Beratungsprozess einbinden, wo Spezialwissen gefragt ist (eine Auswahl von
Partnern finden Sie hier). Unsere Kunden können somit davon ausgehen, dass sie
zu jedem Thema mit hochaktuellem Know How versorgt werden, ohne dass sie
jedes Mal erneut in ein Briefing- und Auswahlverfahren eintreten müssen.

Was können wir für Sie tun?

Auch für Ihre Aufgabenstellung haben wir möglicherweise eine passende Antwort.
Bitte fragen Sie uns, wir erstellen Ihnen gerne ein Angebot! (E-Mail)
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