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Fallbeispiel: Businessplan-Prüfung

Gutachten über eine Akquis i t ionsmögl ichkei t

Der Kunde

Eine Fachverlagsholding, die auf der Suche nach Zukäufen ist.

Der Auftrag

Der Kunde arbeitet an einer Akquisition und benötigt für die Beurteilung des
Businessplans sehr kurzfristig eine externe Expertise.

Die Vorgehensweise

Der Businessplan wird innerhalb kürzester Zeit von uns geprüft. Neben der
Plausibilität der Zahlen befassen wir vor allem mit dem Marktumfeld der Firma. Wir
beschaffen kurzfristig Marktdaten und durchleuchten daraufhin die im Businessplan
skizzierte Vorgehensweise. Vor allem analysieren wir die genannten Zielsetzungen
und Umsetzungsstrategien.

Auf Grundlage unseres Kurzgutachtens kann der Kunde schnell eine qualifizierte
Entscheidung fällen.

Was können wir für Sie tun?

Gerne erstellen wir Ihnen ein Angebot! (E-Mail)
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