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Fallbeispiel: Verkauf eines Programmbereiches

Schnel le Abwicklung einer Port fo l i io-Bereinigung

Der Kunde

Ein Fachverlag, der sich im Zuge einer Portfolio-Bereinigung von einem
Programmbereich trennen wollte.

Der Auftrag

Verkauft werden sollte ein renommierter Programmbereich, der nicht mehr in den
strategischen Fokus des Kunden passte. Es ging vor allem darum, den Verkauf
schnell und effizient abzuwickeln.

Die Vorgehensweise

• Erstellung einer Liste mit potentiellen Käufern
• Ansprache der Interessenten und Versand der Informationsmaterialien
• Begleitung der Verkaufsgespräche

Was können wir für Sie tun?

Auch für Ihre Anforderungen entwickeln wir das passende Modell. Gerne erstellen
wir Ihnen ein Angebot! (E-Mail)
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