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Fallbeispiel: Schulungsmafllihahme zum Thema
Online-Marketing

Marketingabteilung geht ins Internet
Der Kunde

Einer der grof3ten und renommiertesten Fachverlage, der auch stark international
tatig ist

Der Auftrag

Der Fachverlag mochte verstarkt Online-Medien (Internet, E-Mail) fur seine
Marketingaktivitaten nutzen. Die Marktingabteilung verfugt bisher Uber eher geringes
Know-how in diesem Bereich.

Unsere Aufgabe bestand darin, mittels einer Schulungsreihe die einzelnen
Mitarbeiter gezielt auf Ihre neue Aufgabe vorzubereiten.

Die Umsetzung

VVon uns wurde eine Fortbildungsreihe konzipiert, die tber ein halbes Jahr lang lief.
Dabei wurden nicht nur Seminare durchgefihrt, sondern vorbereitende Lehrbriefe
und Projektarbeiten eingesetzt. Den Abschlul} bildet ein Workshop, bei dem mit
Fuhrungskraften die Online-Strategie erarbeitet wird.

Die Betandteile der Weiterbildung im Uberblick:
. Vorbereitender Workshop zur Ermittlung des Fortbildungsbedarfs
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. Fortbildungsprogramm mit Seminaren zu den Themen Web-Promotion,
E-Mail-Marketing, Suchmaschinen und Werbetexten

. Lehrbriefe zum Einlesen vor jedem Seminar

. Aufgaben fur Projektkonzepte zur Bearbeitung nach jedem Seminar. Die
Aufgaben werden vom Referenten durchgesehen und kommentiert

. Abschlussprasentation der besten Projektkonzepte

. Workshop zur Uberarbeitung der Online-Marketing-Strategie auf
Grundlage der neu erworbenen Erfahrungen

Was konnen wir fir Sie tun?

Welche interne FortbildungsmalRnahme ist fur Sie die richtige? Fragen Sie uns,
gerne erstellen wir Ihnen ein Angebot! (E-Mail)
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